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 ■ AGROTECH
Af Helge Andreassen og  
Bjarne Bang

Det går rimeligt for de pro-
ducenter af landbrugs-

maskiner, der henter hoved-
parten af omsætningen på 
eksportmarkederne. Til gen-
gæld er virksomheder, der har 
Danmark som hovedmarked, 
virkelig medtaget.

Det siger formanden for 
fabrikanternes organisation, 
adm. direktør Sten Andersen, 
der i sin egen virksomhed, Dan 
Egtved, mangler mere end 60 
pct. af den danske omsætning 
i forhold til 2008. 

De økonomiske prognoser 
for danske landmænds indtje-

ning generelt giver ikke basis 
for en masse optimisme lige 
her og nu. 

Men investeringerne i byg-
geri, inventar, maskiner og 
jord ventes dog at blive lidt 
større i 2012 og 2013 end de 
er i år.

“Vi venter en lille lysning i 
de kommende par år, men el-
lers skal vi nok nogle år læn-
gere hen, før vi er helt tilbage 
på normalt niveau for investe-
ringerne,” siger erhvervsøko-
nomisk chef i Videncentret for 
landbrug, Klaus Kaiser. 

Sten Andersen siger, at 
branchens eksport er tilbage 
på samme niveau som før 

-
lemmer har gennemført en til-
pasning til det lavere danske 
niveau. 

“Det er også meget afhæn-
gig af, hvad det er for en sektor 
i landbruget, man producerer 
og sælger til,” siger adm. di-
rektør Peter Hansen, Cormall 
Agro Holding.

Adm. direktør Asbjørn Bør-
sting, Dansk Landbrugs Grov-
vareselskab (DLG), er enig med 
Peter Hansen og siger, at det 
er ekstremt svært for en pro-
ducent af landbrugsmaskiner 
at klare sig igennem, hvis man 
kun opererer i Danmark.

“Den risikospredning, der lig-
ger i at være på mange mar-
keder i Europa, er virkelig 
værdifuld. Det bliver mere og 
mere tydeligt,” siger Asbjørn 
Børsting.

Han er desuden formand 
for bestyrelsen i Kongskilde 
Industries, som for lidt mere 
end en måned siden købte ak-
tiviteterne i den nødlidende 
producent af græsmaskiner og 

fuldfodervogne, JF-Stoll i Søn-
derborg ud af et konkursbo, 

Cormall Agro Holding om-
fatter sammen med ABC Han-
sen, Randers, en lang række 
virksomheder, der beskæftiger 
sig med produktion af maski-
ner til landbruget, blandt an-
det Maskinfabrikken Cormall 
A/S i Sønderborg og  Tim Thy-
regod Holding.
“Vi kører rimeligt fornuftigt 

og har i år overskud i de større 
selskaber som Cormall og Thy-
regod,” siger Peter Hansen.

Broget billede
De to store virksomheder tje-
ner i følge Peter Hansen penge 
på maskiner til planteavlere, 
især producenter af majs samt 
træ- og halmpiller.

Billedet er imidlertid meget 
broget, er Asbjørn Børsting 

og Peter Hansen enige om.  
“Svineproducenterne i stort 
set hele Europa har det lige 
som svinebønderne i Dan-
mark: Det er hårdt, og der er 
ikke råd til investeringer. Til 
gengæld er situationen en del 
bedre for planteproducenterne 
og en smule bedre for mælke-
bønderne i forhold til svine-
producenterne,” siger Asbjørn 
Børsting.

“Den risikospredning, der ligger i at være på mange markeder i Europa, er virkelig værdifuld,” siger Asbjørn Børsting, adm. direktør, 
DLG. Arkivfoto: Michael Bothager/Scanpix

Kun de eksportorienterede virksomheder 
inden for landbrugsmaskiner, der henter 
hovedparten af omsætningen uden for 
landets grænser, har det rimeligt 

 ■ LANDBRUG
Af Helge Andreassen og  
Bjarne Bang

DUI Holding med hoved-
sæde i Sønderborg, der er 

en af de store spillere på mar-
kedet for fødevarer i Ukraine, 
er nu i gang med at udbygge 
sin position. Det bliver med en 
malkekvægsbesætning på op 
mod 1000 dyr, når det hele er 
implementeret.

I forvejen er selskabet aktivt 
inden for planteavl, svinepro-

duktion og produktion af kød-
kvæg i Ukraine.

“Vi har det rigtig godt i 
Ukraine, og i år har vi haft en 
helt fantastisk høst i modsæt-
ning til sidste år, hvor høsten 
nærmest druknede,” siger 
adm. direktør Peter Hansen, 
Cormall Agro Holding. 

Års erfaring
Han har været aktiv i Ukraine 
siden 1996 og har derfor et 
indgående kendskab til landet.
Sammen med Claus og Hans 

Otto Ewers fra grovarevirk-
somheden Brdr. Ewers i Søn-
derborg, og adm. direktør Hen-
rik Hougaard, Sindal, ejer han 
via ABC Hansen, Randers DUI 
Holding.

“Oprindelig ville vi udvide 
svineproduktionen i de stalde, 

hvor vi nu sætter malkekvæg 
ind. Det er imidlertid ikke lyk-
kedes at få myndighederne til 
at godkende staldanlægget 
til svineproduktion. Det har 
hele tiden været godkendt til 
malkekvæg, og da vi ikke har 
kunnet få det ændret, har vi 

nu taget konsekvensen. Sidst 
på året sætter vi dyr ind, og så 
begynder vi at malke, når dyre-
ne kælver i februar og marts,” 
siger Peter Hansen.

Sælges til mejerier
Han forklarer, at mælken skal 
afsættes på tre ugers kontrak-
ter til oste- og konsummælks-
mejerier.

Adm. direktør Asbjørn 
Børsting, Dansk Landbrugs 
Grovvareselskab (DLG) og 
bestyrelsesformand i Kongs-

kilde Industries, opererer også 
med nogle af sine selskaber i 
Ukraine. 

Han bekræfter, at svinepro-
ducenterne i Ukraine i øjeblik-
ket tjener gode penge.

“Lige nu koncentrerer vi os 
dog om at køre aktiviteterne 
i Kongskilde og JF-Stoll rundt 
om på markederne sammen 
for at hente de synergier, der 
måtte være. Det går planmæs-
sigt,” siger han.

hean@borsen.dk  

bjba@borsen.dk

Sønderjyder vil producere mælk i Ukraine
“Vi har det rigtig godt i Ukraine, og i år 

har vi haft en helt fantastisk høst”
Peter Hansen, adm. direktør, Cormall Agro Holding

Resultat før skat 1,1 mio. kr.

Egenkapital 2,7 mio. kr.

Bruttofortjeneste 10,4 mio. kr.
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Minnesota-behandling 
har hjulpet tusinder til 
et bedre liv 
– uden alkohol.
Vi kan også hjælpe dig.

Jeg er alkoholiker
– men jeg drikker ikke mere

Ole ”Bogart”
Michelsen

JYLLAND
SJÆLLAND



FREDAG DEN 11. NOVEMBER 2011  21

Peter Hansen påpeger, at både 
svine- og mælkebønder i Dan-
mark ligger underdrejet.

“Det er svært for dem at få 
godkendt nye projekter. Des-
uden løber de ofte hovedet 
mod muren, når projekterne 

og forklarer, at Vækstfonden 

med sin Vækstkaution har væ-
ret god til at hjælpe projekter 
igennem.

Andre lande på vej op
Økonomien hos masser af 
landmænd uden for Dan-
marks grænser er så småt ved 
at komme op at køre igen. 

Specielt er der gode mulig-
heder for at sælge landbrugs-
maskiner i Polen samt i andre 
dele af Østeuropa, herunder 
Ukraine og til en vis grad i 
Rusland. Peter Hansen peger 
på, at der så småt er ved at 
komme gang i salget i Sverige, 
hvor mælkebønderne ikke har 
det så dårligt.

“Generelt er det imidlertid 
svært at se lys forude. Det 
hænger blandt andet sammen 
med, at det er svært at vur-
dere, hvor meget uroen om-
kring de gældsplagede lande i 
Sydeuropa kommer til at spille 
ind,” siger Peter Hansen.

hean@borsen.dk  

bjba@borsen.dk

“Vi venter en lille lysning i de kommende 
par år, men ellers skal vi nok nogle år 
længere hen, før vi er helt tilbage på 
normalt niveau for investeringerne” 

Klaus Kaiser, erhvervsøkonomisk chef,  
Videncentret for landbrug

 ■ MESSE

Den danske landbrugsma-
skinbranche er i næste 

uge på plads for at støve uden-
landske kunder op, når en af 
verdens største landbrugs-
maskinmesser, Agritechnica, 
åbner i Hannover i Tyskland. 
Det ventes, at udstillingen vil 

få mere end 350.000 besø-
gende i perioden 15.-19. no-
vember. 

Så der er mange mulige kun-
der at kapre – vel at mærke 
nogle med bedre muligheder 
for at investere end den typi-
ske danske landmand. 

I følge udstillerlisten, der i 
alt rummer omkring 2300 ud-

stillere fra mere end 45 lande, 

med på Agritechnica. 
DLG-koncernen har to sel-

skaber med i Hannover, Kongs-
kilde Industries og Datalogisk, 
og ellers er eksempelvis Cim-
bria, Skiold og Samson Agro 
med fra Danmark.
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På charmetur til Tyskland
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Made 
to measure 
herresko
Kom i Illums Bolighus og oplev The Left Shoe Company, som 
har specialiseret sig i made-to-measure herresko.  Kombinationen af 
moderne teknologi og traditionelt håndværk, sikrer en perfekt 
pasform og et unikt, personligt udtryk. Og husk vores No 1 koncept, 
hvor du som kunde får 10% rabat på alle dine køb i form af 
bonuspoint.

Kom ind på Amagertorv og 
få taget mål og benyt dig sam-
tidig af, at vi til og med den 
30. november har tilbud på 
den klassiske model, Guido 
med gummisål. Vælg selv om 
du ønsker skoen i læder eller 
ruskind. Normalpris 2.300,- 
NU 1.900,-


